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PROGRAMA DE 
FORMACIÓN PARA INVERSORES 

 
 

 
MODULO I 
Martes 7 de octubre, IESE Barcelona 
 

Programa 
 

 

9:00 - 9:30 INSCRIPCIÓN Y CAFÉ 
 

9:30 – 10:00 PRESENTACIÓN DEL PROGRAMA Y PARTICIPANTES 
 

10:00 – 10:30 AUTODIAGNÓSTICO INVERSOR 
 ¿Qué tipo de inversor somos? ¿Cuál es nuestro perfil de riesgo? ¿Cuál es mi 

objetivo como inversor? ¿Qué papel juega nuestro entorno: la familia, la 
empresa? ¿Qué ventajas y desventajas tienen distintas fórmulas de inversión 
en capital riesgo? ¿Cómo colaborar con otras fórmulas de capital riesgo? 
 

10:45 – 12:15 IDENTIFICACIÓN Y EVALUACIÓN DE OPORTUNIDADES (CASO REAL) 
 ¿Qué elementos de un plan de negocio son más relevantes? ¿Qué papel juega 

la experiencia en la evaluación? ¿Cuáles son nuestros criterios de inversión? 
¿Cómo desarrollar y utilizar una “check-list” propia para evaluar proyectos?  
 

12:30 – 13:00 NEGOCIACIÓN CON EMPRENDEDORES I 
 ¿Cómo enfocar un proceso de negociación? ¿Cuáles son las claves para una 

negociación inversor- emprendedor? ¿Qué elementos contribuyen a una 
negociación beneficiosa para todas las partes?  
 

13:00 – 14:30 COMIDA CON INVERSORES 
 

14:300 – 16:00 NEGOCIACIÓN CON EMPRENDEDORES II 
 

16:00 – 17:00 ESTRUCTURACIÓN DE OPERACIONES Y PROCESO DE DUE DILIGENCE 
 ¿Cuáles son los términos clave un acuerdo? ¿Cómo afrontar las cláusulas más 

relevantes? ¿Cómo estructurar operaciones con varios inversores? ¿Qué 
responsabilidades tiene el inversor? ¿Cuándo terminar el proceso? 
 

17:00 – 17:15 PAUSA CAFÉ 
 
 

17:30 – 18:00 31º FORO DE INVERSIÓN 
Introducción: Juan Roure 
 

18:00 – 19:00 PRÁCTICAS DE CO-INVERSIÓN EXITOSAS 
John Waddell 
Archangels 
 

19:00 – 20:00 PRESENTACIÓN DE PROYECTOS 
 

20:00  – 21:00 NETWORKING Y COPA DE VINO ESPAÑOL 



 CEFIE 
 
 
 
 

MODULO II 
Martes 28 de octubre, IESE Madrid 
 

Programa 
 

 

9:00 – 9:30  DESAYUNO 
 

9:30 - 10:45 VALORACIÓN DE PROYECTOS 
 ¿Qué métodos existen para valorar proyectos? ¿Cuáles son los más adecuados 

para valorar proyectos jóvenes? ¿Qué peso tiene la intuición y el conocimiento 
del sector? ¿Qué aspectos diferenciales implica la valoración de proyectos 
tecnológicos? 
 

11:00 – 12:00 VALORACIÓN DE PROYECTOS II 
Errores habituales en la valoración de proyectos y en la valoración de 
empresas. 
 

12:15 – 13:30 APORTACIÓN DE VALOR Y GESTIÓN DE CONSEJOS 
 ¿Qué papel juega el inversor en la empresa? ¿Qué grado de seguimiento y 

control es más adecuado? ¿Cuáles son los factores clave en los que el inversor 
puede hacer un aporte significativo? ¿Qué hacer cuando surgen conflictos? 
¿Cómo gestionar Consejos dinámicos en empresas jóvenes? ¿Qué temas son 
estratégicos para el Consejo?  
 

13:30 – 15:00 COMIDA CON INVERSORES 
 

15:00 – 16:15 LA ENTRADA DE OTROS INVERSORES Y LA VENTA 
 ¿En qué momento es más interesante considerar la venta? ¿Qué factores son 

necesarios considerar? 
 

16:15 – 17:15 ÉXITOS Y FRACASOS  
Mesa redonda con tres destacados inversores 
 

17:15 – 17:45 REFLEXIONES Y CONCLUSIONES 
 
 

18:00 – 18:30 32º FORO DE INVERSIÓN 
Introducción: Juan Roure 
 

18:30 – 19:00 INSTRUMENTOS DISPONIBLES PARA LA CO-INVERSIÓN 
Antonio Cano 
Consejero Delegado, ENISA 
 

19:00 – 20:00 PRESENTACIÓN DE PROYECTOS 
 

20:00 – 21:00 NETWORKING Y COPA DE VINO ESPAÑOL 
 
 


