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'‘Crowdfundig’

La financiacion colectiva o crowdfunding es una fuente alternativa
de capital para tu empresa. Estos son los principales tipos y
algunos consejos para utilizarlos con éxito.
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Esta infografia publicada en |[ESE Business School Insight 151 muestra los tipos de
financiacidn colectiva que existen, asi como sus ventajas y desventajas respecto a la banca
tradicional.
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