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Pocos cambios en el perfil del 'business
angel' espanol

El perfil tipo del business angel espanol sigue siendo el de un
hombre joven que coinvierte sobre todo en proyectos digitales,
pero Juan Roure y Amparo de San José aportan nuevos matices en
la segunda edicion del Informe business angels AEBAN 2017.
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El perfil del business angel espafiol se mantiene en lineas generales similar al afio anterior,
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aunque se ha rejuvenecido ligeramente y ha ampliado tanto su capacidad de inversién como
su ambito de actuacién.

Asi, el 43% tienen entre 35 y 44 afios, un 4% mas que en 2015, y se ha ampliado tanto el
porcentaje de inversores con mayor capacidad de inversion como el de los que invierten en
el extranjero. Ademas, nueve de cada diez todavia son hombres.

Estos son algunos de los datos del Informe business angels AEBAN 2017, realizado por el
profesor del IESE Juan Roure y Amparo de San José en colaboracidn con la Asociacién
Espafola de Redes de Business Angels.

Un perfil bastante definido

La segunda edicion de este informe anual examina los patrones demograficos del inversor
angel, cdmo se ha iniciado en este tipo de inversion, en qué proyectos invierte y con qué
valoraciones, asi como otros aspectos clave.

Amigos y socios, los principales inductores. La mayoria de los inversores se inician en la
actividad principalmente a través de alguna oportunidad de inversion propuesta por amigos o
socios, o0 mediante una red de business angels.

Trayectoria de inversion corta. Hay una elevada proporcion de nuevos inversores y el
64% han empezado a invertir en los Ultimos cinco afos. Tan solo un 19% tiene mas de diez
anos de experiencia.

Desglose de los business angels segunexperiencia

Menos de un afio 0
de experiencia 8 /0
Dela5 afios
de experiencia
De 6al0afos o
de experiencia ]6 /0
Della 15afos 0
de experiencia ]4 /O

Mas de 15 afios 0
de experiencia 5%

Cartera suboptima. La limitada trayectoria de la mayoria de los business angels
probablemente influye en que un 45% tenga entre manos de uno a cinco proyectos y solo el
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30% supere los diez.

Buena capacidad de inversidn. Un 36% declara disponer de mas de 100.000 euros al afio
para invertir, una cantidad suficiente para lograr una cartera de inversiones diversificada.

ZCuanto invierten habitualmente los business angels?

Masdelmilonde €
500.001a1.000.000 €
300.001a500.000€
200.001a300.000€
100.0012200.000 €
75.001a100.000€
50.001a75.000 €
25.001a50.000€

Menos de 25000 €

Predominio de inversiones en startups digitales. Mas de la mitad de los encuestados
invierten en TIC y software. También son muy populares el comercio y la distribucién
(incluido el comercio electrénico), el drea de salud y los medios de comunicacién y
contenidos digitales.

En compania de socios. Lo mas habitual es afrontar los proyectos en compafiia de otros
business angels (86%); un 62% se ha beneficiado de programas publicos de coinversién; un
44% ha participado en alguna inversién con fondos de capital riesgo, y un 21% ha optado por
invertir a través de plataformas de crowdfunding. Solo el 6% invierte en solitario.

Expectativas ambiciosas. La mayoria de los business angels (86%) esperan multiplicar por

tres como minimo su inversion, aunque en el Gltimo afio solo el 41% de las desinversiones
lograron esa rentabilidad.
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Desinversiones 2016 Resultado de las desinversiones

Moltiplos
entre 3-6

26%

Multiplos

—_——
Pérdida total |

A o parcial de ]‘2“0’/2
desinvé%slgl la inversion 0
38 0/ 0 45 0/ 0 Multiplos

' entre 11-20

J 2%

62% Multiplos gﬂﬂ‘;‘?é
superioresa 20; 0
4% 9%

Sin deducciones fiscales. Aunque los distintos instrumentos de financiacion para
emprendedores estan muy extendidos, el uso de la deduccion fiscal para la inversion es muy
limitado y solo el 27% la han utilizado.

Nuevos aspectos a examen

Esta segunda edicidn del informe también analiza aspectos relevantes que no se abordaban
el afo anterior:

Valoraciones de startups. La media de valoracién de las startups en fase semilla se sitla
en 800.000 euros, importe que se duplica cuando alcanza el mercado, valida su producto y
obtiene métricas crecientes mes a mes.

Estimulos a la inversion. El principal factor que llevaria a los business angels a invertir
mas de lo previsto seria la "aparicidon de una oportunidad de inversion extraordinaria" (55%),
seguido de la "materializacion de una desinversidn que les aportara liquidez" (42%).

Razones para no invertir. Estan sobre todo relacionadas con la opinién de los inversores
sobre la capacidad del equipo emprendedor para gestionar la empresa (45%) y la falta de
confianza personal en ellos (25%).

©IESE Business School



Desafios pendientes

El informe también llama la atencion sobre una serie de cuestiones que permitirian mejorar
la actividad de los business angels. Algunos de los retos pasan por:

1. Instalar la visidn de que es esencial desarrollar una cartera diversificada, lo cual sigue
siendo un reto con la entrada continua de nuevos inversores en el mercado.

2. Aumentar presencia de grandes empresas, ya sea como posibles opciones de desinversion
para los business angels, como para desarrollar su papel de empresas tractoras de la
innovacion.

3. Fomentar una mayor transparencia y conocimiento divulgando informacién sobre el valor
aportado por los distintos agentes del mercado o el alcance y dimensién de la actividad
angel.

4. Incentivar una mayor presencia y actividad de las mujeres como inversoras.

Sobre la investigacion

El estudio es el resultado de las respuestas de un cuestionario enviado a todas las redes y
asociados de AEBAN y mas de 400 inversores en activo. Se recibieron un total de 172
cuestionarios validos, de los cuales el 14% provienen de las redes de AEBAN, un 16% de
otros agentes del ecosistema y el 70% restante de la campafia de envios directos a personas
identificadas como inversores en activo.

www.iese.edu/es/insight
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