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Claves de la colaboración público-privada
en América Latina
Las asociaciones público-privadas pueden ser una herramienta
útil para mantener el ritmo de inversión en proyectos de
infraestructura y desarrollo. Además, incorporan el conocimiento
técnico y directivo del sector privado a proyectos de interés
público.
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Con el propósito de mejorar las capacidades técnicas de los gobiernos regionales y locales, el
CAF —Banco de Desarrollo de América Latina— y el Public-Private Sector Research Center del
IESE han elaborado una guía técnica sobre las asociaciones público-privadas (APP).

Los siguientes vídeos desgranan los contenidos de esta guía, que se puede descargar de
forma gratuita.

Joan Enric Ricart aclara qué es una APP, cuáles son sus ventajas e inconvenientes y cuándo
vale la pena recurrir a este tipo de iniciativas.

Pascual Berrone repasa el ciclo de vida de una APP, desde su planificación hasta la
transferencia de los activos una vez finalizado el proyecto.

Miquel Rodríguez comenta los diferentes tipos de licitación de una asociación público-
privada.

Otro de los elementos fundamentales de una APP son los diferentes sistemas de pago al
contratista, como especifica Miquel Rodríguez.

Jordi Salvador comenta los instrumentos financieros más utilizados por los concesionarios de
una APP.

¿Y cuáles son los riesgos más habituales? Jordi Salvador los detalla y especifica cuál es el
agente más apropiado para asumir cada uno de ellos.

Jordi Salvador expone qué organismos intervienen en la gobernanza de una APP, cuál es su
función y quién los compone.

Como explica Miquel Rodríguez, existen diferentes motivos que pueden llevar a la
renegociación de un contrato de asociación público-privada.

Pascual Berrone detalla las condiciones básicas que hacen posible el éxito de una asociación
público-privada en un entorno urbano.

Joan Enric Ricart revela en este último vídeo cuáles son las bases de un entorno urbano
inteligente y cómo gestionarlo.
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//www.youtube.com/embed/b1niHAYtbNE

//www.youtube.com/embed/0IxJ64aMrxA

//www.youtube.com/embed/S9ZqhWT1eYw

//www.youtube.com/embed/qbkbq3DLyMY

//www.youtube.com/embed/uYy7x95t5RI

//www.youtube.com/embed/Bsygu9YQU7U

//www.youtube.com/embed/ON52aSOOf2s

//www.youtube.com/embed/6uev_ayxXHU

//www.youtube.com/embed/sqGzAxrUeiY
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//www.youtube.com/embed/Wt2QkkkNG4M

www.iese.edu/es/insight
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